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IPLUS DE 21000 VEHICULES COTES



Par Catherine JANVIER

Particuliers, offrez-vous
la sécurité d'une garantie

Garantir son auto est désormais possible lors de transactions
entre particuliers.Un argument décisif pour le vendeur et une
bonne facon de protéger son investissement pour I'acquéreur.

u moment d'acheter un
véhicule d'occasion, vous
aviez schématiquement
deux options. Soit vous
tourner vers des particu-
liers, avec une prise de risque certaine
— mais aussi la possibilité de dénicher la
bonne affaire —, ou privilégier la tran-
quillité d'esprit en faisant appel a des
professionnels. Aujourd’hui, cette dis-
tinction est en passe de disparaitre.
Il est en effet désormais possible de
garantir sa voiture d'occasion contre

20 (argus de'automobile

les pannes en souscrivant a I'un des
nombreux contrats disponibles sur le
marché et offrant des couvertures peu
ou prou équivalentes a celles des
constructeurs. L'intérét est évident
que l'on soit acquéreur, mais aussi
vendeur, puisque les contrats sont
cessibles. L'acheteur est rassuré car
aucun véhicule, méme récent, bien
entretenu et vendu par une personne
de bonne foi,n'est a I'abri d’'une panne
mécanigque. Sauf il s'avére nécessaire
de remplacer des piéces d'usure dont

I'état aurait été mal évalué lors de la
vente, il est en principe a l'abri des
mauvaises surprises. Coté vendeur,
proposer un modeéle garanti est un
argument susceptible de faciliter la
transaction, et évitera un éventuel
litige en cas de panne imprévisible
dans les mois suivant la signature.

Face a ce besoin important - rappe-
lons que chaque année plus de cing
millions de Francais achétent une voi-
ture d'occasion -, plusieurs acteurs se
sont installés sur ce marché de la
garantie pour les particuliers, parmi
lesquels des banques, des organismes
de financement, mais aussi des assu-
reurs (lire l'encadré en page 22). Pour
souscrire un contrat, rien de plus sim-
ple. Un coup de téléphone, une
connexion Internet, un formu- ases
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soe laire a remplir, et le tour est joué.
Les déclarations du souscripteur fai-
sant foi, aucune vérification et aucun
controle du véhicule ne sont nécessaires,

BIEN CHOISIR SON CONTRAT

Quant aux tarifs, les grilles tiennent
compte de plusieurs critéres : la durée
du contrat (de 3 a 48 mois), la marque
et le modeéle du véhicule, son ancien-
neté, son kilométrage, sa puissance fis-
cale et parfois sa valeur. Attention, si
vous possédez une berline de haut de
gamme valant plus de 45000 €, un
modeéle 4 x 4 ou & quatre roues motri-
ces, vous risquez de voir les prix s'envo-
ler. Certains contrats excluent dailleurs
des marques comme Buick, Ferrari ou
Rolls-Royce. D'autres refusent de cou-
vrir les véhicules trop anciens (la limite
va de 8 a 20 ans), ou a fort kilométrage,
a partir de 120 000 km pour certains.

Avant de signer, vérifiez aussi I'exis-
tence ou non d'une franchise et le
montant de I'indemnisation des inter-
ventions, souvent plafonné. Autres
points importants : la prise en charge

de la main-d'ceuvre, des frais de remor-
quage, le prét d'une voiture en cas de
besoin, et bien sar le nombre de piéces
concernées. La, tout est permis, mais
sachez qu’en général plus votre véhi-
cule prend de l'age et des kilométres
{et donc statistiquement, plus vous ris-
quez la panne), moins les couvertures
sont généreuses. Les contrats les plus
rudimentaires ne s‘appliquent qu'au
traditionnel trio moteur-boite de vites-
ses-pont. Ceux qui offrent les garanties
les plus complétes peuvent inclure
I'embrayage, les circuits d'alimentation
et de suralimentation, le circuit électri-
que, le circuit de refroidissement, la
direction, les freins, la transmission, la
suspension, le systéme GPL, la climati-
sation, voire les accessoires électroni-
ques. Un conseil : prenez toujours le
temps de détailler la liste des exclu-
sions. Et sachez que, dans tous les cas,
tout ce qui peut étre considéré comme
piéces d'usure n'est jamais garanti, de
méme que les pneus, les cables, les
flexibles, les Durits, les courroies, les
joints et les petites fournitures. =

SEPT EXEMPLES DE GARANTIES
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